
1

Copyright © 2003-2011 by Consult55

Consult 55 Unternehmensberatung auf Erfolgsbasis www.consult55.de   info@consult55.de USt-ID-Nr.: DE 223647845

Plutoweg 4 Bernd Großmann Diplom–Betriebswirt [FHWI] / Inhaber

65191 Wiesbaden Telefon +49  (0) 611 565 797 -40     

Die Zusammenarbeit wird vertraglich vereinbart, nachdem wir in einem Vorgespräch die Chancen gemeinsam erörtert haben. Bitte beachten Sie das Copyright: Veröffentlichungen oder die kommerzielle Verwendung 
sind nur mit schriftlicher Genehmigung erlaubt. Änderungen sind vorbehalten. Mit ® und/oder ™ und/oder © gekennzeichnete Namen sind geschützte Marken bzw. Rechte von Dritten. Die Nennung erfolgt nur zur Information

Profil Consult55 – Kostensenkungsberatung gegen Erfolgshonorar

Spezialisierte Kostensenkungsberatung für Telekommunikationsdienste 

Start à 2002; spezifische TK/IT-Branchenerfahrung seit 1991

Mission à Erfolgsorientierte Beratung für Kostensenkungen

Dienste à Beratung, Analyse, Optimierung und Bewertung

Zielgruppe à Grosse + mittlere Unternehmen (>100 bis >10.000 MA)

Kunden à Unternehmen aus den Top 500 der Welt

Unternehmensberatung, die das Beratungshonorar über die Einsparungen selbst erwirtschaftet

Consult55 bietet Erfahrung und Marktkenntnis aus 40 Mannjahren Berufserfahrung in der Telekommunikation. 

Wir finden und verhandeln fallspezifische Kostensenkungslösungen bei hohem Qualitätslevel. Gegebenenfalls verbessern, bzw. 

verhandeln wir neue Rahmenkonditionen mit allen namhaften und leistungsfähigen Telekommunikationsanbietern! Seit Anfang

der 1990er Jahre haben wir für verschiedene Netzbetreiber (Mobilfunk, Funk, Festnetz/IP) gearbeitet, wissen wie dort agiert wird 

und wie gute Konditionen aussehen. Erfahrung die Kosten und Zeit spart. Unser Versprechen: Ohne Einsparungen kein Honorar

Erfolgsbeispiele Kostensenkungen Telekommunikation

KMU Festnetz + IP Ergebnis = 5-stelliger €uro-Betrag – Die Leistung wurde erhöht, Schwachstellen beseitigt

AG Mobilfunk-Beratung Ergebnis = 6-stelliger €uro-Betrag – Tarifoptimierung und -anpassung bei gleichem Anbieter

Konzern Mobilfunk + Festnetz Ergebnis = Ein hoher ! €uro-Betrag – Rechn.gutschriften, Optimierungen, kein Anbieterwechsel

Beratungsmethodik | Nutzungsprofilanalyse à Rechnungsanalyse/-kontrolle  à Schwachstellenanalyse 

| Tarifverhandlungen und Angebotsbewertung, Tarifoptimierung + opt. Verwaltung

| Tarifkombination für mittlere und grosse Mobilfunkflotten (optimaler Tarifmix)

+
Bernd Großmann
Diplom-Betriebswirt

vormals  Leiter Vertrieb

Verantwortlich für Vertrieb und Marketing 

von Voice, TK-, IT-, und Internetdiensten 
bei einem Netzbetreiber mit eigener Infrastruktur 

Gerhard Weishäupl
Diplom-Betriebswirt

vormals  Director Finance

Verantwortlich für Finanzbuchhaltung, Einkauf 

und Billing bei einem Netzbetreiber und Anbieter 
von Telekommunikations- und Internetdiensten
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Ihr Nutzen wird immer grösser sein als das Beratungshonorar

Geld hat 100 Füße ... ...und daher bieten wir erfolgsabhängige Unternehmensberatung an – keine Provisionberatung
chinesisches Sprichwort

Keine Investitionen Sie zahlen keine Tagessätze – Wir erwirtschaften unser Honorar selbst

Bei der erfolgsbasierten Unternehmensberatung zählt nur Ihr Erfolg. Von den erzielten Einsparungen dient ein 
Teil als unser Honorar, der andere Teil verbleibt bei Ihnen und erhöht Ihre Gewinne. Das leistungsabhängige 
Beratungsmodell garantiert Ihnen, im Gegensatz zu Vertriebsprovisionen, hohe Motivation und Loyalität. 

Sie allein geben das Anforderungsprofil vor und entscheiden! Wir suchen nur nach Alternativen, analysieren 
und bereiten so Ihren Weg zu einer guten und kosteneffizienten Entscheidung!

Messbare Erfolge Sie erhalten von uns nachvollziehbare und klar messbare Ergebnisse

Auch wir legen Wert auf Qualität, arbeiten daher nur mit leistungsfähigen Anbietern, Betreibern + Partnern. 

Sie erhalten eine Vorher-Nachher-Betrachtung (IST-SOLL), die selbstverständlich auch die Sonderfaktoren
beinhalten kann. Wir suchen nach möglichen Rechnungsfehlern, Missbrauch und Schwachstellen. Und 
weisen wir Sie auch auf kündbare, d.h. nicht genutzte Dienste hin, die Ihre Kosten nach oben treiben!

Sicherheit Sie können sich unserer Integrität und Loyalität sicher sein

„Man sieht sich immer zweimal im Leben“ – Und dementsprechend integer agieren wir auch. 

Wir arbeiten nur mit entpersonalisierten Daten, verhalten uns kundenorientiert, veröffentlichen keine 
Ergebnisdetails und je besser Ihr Kostensenkungsergebnis ausfällt, desto besser für unser Honorar! 

Wir gewinnen gemeinsam. Und so garantieren wir jedem unserer Kunden: Ohne Erfolg – kein Honorar!

Mehr Informationen unter www.consult55.de oder Sie rufen uns jetzt an 0611 - 565 797-40

04/2010 in “ProFirma” ®™
ab S. 52... VoIP, Centrex, Interview...

Consult55 in der Wirtschaftspresse...

11/2006 in “creditreform” ®™
ab S. 72... VoIP/Sparen mit dem Telefon

06/2006 in “Markt und Mittelstand”®™
ab S. 60... Festnetz und Mobilfunk...

01/2006 in “retail technology” ®™
ab S. 58... Internet-Telefonie...

10/2005 in “impulse” ®™
ab S. 132... Kostensenkung Festnetz....


